All samverkan borjar med ett samtal



Elevator Pitch






Elevatorpitch skola

« Kortfattad

» Tydlig och enkel

« Visuellt sprak

« Anpassad till malgrupp
« Har en krok

e Innehaller Varfor
« Akta




Dela in i 3 delar gor det enklare...

1. Jag jobbar for att/med att + kort beskrivning/utmalning

2. Vad skapar det for positiv effekt? Fortsditt meningen pa sa
sdtt...

3. Vad dr det du gor? Jag hjéilper vara kunder/medborgare...



Roberts elevatorpitch guide
Vad &r en (Elevator) hisspitch for nagot?
Ett karnfullt svar pa max 10s pa fragan: Vad jobbar du med?

Uttrycket kommer i fran att man ska hinna presentera sig och fa kontakt med en intressant
person som man stdter pa tex i en hiss. Men den kan anvandas i alla sammanhang dar man
far fragan "Vad gér du?" En bra hisspitch ska presentera varfér du gor det du gor och skapa
nyfikenhet for fortsatt konversation och kontakt. Det ar allt!

Vad bér en hisspitch innehdlla?

En fungerande hisspitch bor besvara dessa tre fragor:

1. Varfér gor du? Fokusera inte pa de tjanster som ni erbjuder, utan pa varfor ni gor det som
ni gor! Var sa konkret som majligt.

2. Vem gir du det fér? Hur gor du? Vilka typer av kunder riktar ni er till?

3. Vad gor du konkret och vilken nytta ger det dina kunder? Hur hjalper dina tjanster
kunden att ma bra, spara tid, minska stressen, Gka val maendet etc?

Vad en hisspitch inte &r:
Den ska inte vara ett mekaniskt saljsnack, utan ett tidseffektivt satt for dig att fa till en
konversation med den andre personen som kan leda till nagot vardefullt fér er bada.

- Du ska INTE presentera allt du kan eller gor!
- Du ska INTE fa den andre att kopa nagot av dig!

En pitch ska forklara varfér du gor det du gér, din dvertygelse/ ditt kall. En person &r mer
intresserad av varfor du gor nagot an vad du gor.

Du vill att den andre ska saga: “Jaha, hur gor du det?", eller "Det later Intressant”. Far du ingen
motfraga ar det ett daligt tecken...

Hur ldng bér en hisspitch vara?

Ju kortare, desto battre!

Manga tror att den ska vara mellan 30 sekunder och upp till en minut. Det fungerar inte, det
|ater mekaniskt och far den andre att tréttna direkt. En hisspitch ska vara under 10 sekunder!
Sa var kortfattad och tank pa att alla direkt kommer att fundera éver vilket varde din
information har for just dem. (what's in it for me) skippa tjat om Bolaget...

§a, kort sagt: var personlig, kortfattad och kraftfull!

Hur

d
I

Din hisspitch
Skapa din pitch genom att dela in pitchen i tre delar som gor det enklare:
Inled starkt och intressevéckande "Varfor”
1. “Jag jobbar for att/ med att xxx for att jag brinner/drivs av/gillar + kort
beskrivning/utmalning.

2. Beratta "hur” det du gor hjalper din kund. “Det hjdlper min/a kund/er att” xxx + girna
nagot tydligt och intressant som ocksa innehaller mjuka resultat...

3. "Vad" &r det du gér konkret och vad skapar det fér positiv effekt? “Det innebdr att jag
ansvarar for /loser /utvecklar/etc ...och pd sd sétt ..."”

Avslutningsvis: Vad &r din uppmaning for vidare kontakt?

Skriv hela din fardiga pitch nedan:



Examen till fordrinken imorgon...



Passa pa att trana!
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